
■ Checklista för lagförsäljning
Lyckas med er insamling steg för steg med Tulpankungen.

1. Sätt ett tydligt mål

• Bestäm vad pengarna ska gå till – exempelvis cup, läger eller nya matchställ.

• Skriv ner målet och gör det synligt för alla i laget.

2. Planera försäljningsperioden

• Bestäm start- och slutdatum för försäljningen.

• Skapa en tidslinje och ange vem som ansvarar för varje delmoment.

3. Utse en försäljningsansvarig

• Utse en person som håller ihop försäljningen, ofta en ledare eller förälder.

• Den ansvarar för beställningslistor, kontakt med Tulpankungen och uppföljning.

4. Välj produkter som säljer

• Satsa på lättsålda produkter som tulpaner, amaryllis och hyacinter.

• Tänk på säsongen och välj produkter som passar för tiden på året.

5. Gör det enkelt att beställa

• Dela säljlänkar i lagets sociala medier, chattar och mejl.

• Använd QR-koder och digitala lösningar för att underlätta beställningar.

6. Motivera laget

• Sätt delmål och fira framgångar längs vägen.

• Lyft fram spelare eller grupper som gör extra bra insatser.

7. Leverans och uppföljning

• Kontrollera beställningar innan leverans.

• Se till att kontrollera vad alla säljare tar med sig vid leveransen så ingen tar fel produkter.

• Följ upp resultatet efter försäljningen och diskutera vad som fungerade bra.

8. Fira resultatet!

• Fira lagets prestation – oavsett resultat.

• Tacka alla som hjälpt till och dokumentera lärdomar inför nästa gång.



■ Tulpankungen – gör lagförsäljningen enkel, hållbar och lönsam.


